
E M P R E E N D E D O R I S M O

materno
COM FOCO EM RESULTADO



mentiras
que te

contaram



O  F A T O  D E  N Ã O
Q U E R E R  T R A B A L H A R
L O U C A M E N T E  P A R A

P A S S A R  M A I S
T E M P O  C O M  O S

F I L H O S   

NÃO SIGNIFICA
QUE VOCÊ
PRECISA TER
UM NEGÓCIO
INFORMAL!!!



S E R  M Ã E
E M P R E E N D E D O R A   

NÃOOOO SIGNIFICA
QUE VOCÊ É MENOS

EMPREENDEDORA
QUE QUALQUER

OUTRO!!!



V O C Ê  S Ó  V A I  S E
S U B M E T E R  A

T R A B A L H A R  P O R
U M A  R E N D A  E X T R A ,

D E P O I S  D E S S E
C U R S O ,

SE VOCÊ 
Q U I S E R



nossas mais de
7.000
alunas não
querem ter só
uma rendinha
extra...
E  VOCÊ





SOMOS  

NÓS  QUE

MOSTRAMOS  

O  CAM INHO

CONTRÁR IO !

CARMEM

MADRILIS
LIA CASTRO

MUITO  PRAZER ,



L E V A R  M Ã E S
E M P R E E N D E D O R A S

Q U E  E S T Ã O
P A T I N A N D O  N O S

N E G Ó C I O S ,  A
A L C A N Ç A R E M  S E U
F A T U R A M E N T O  D E

 5  D Í G I T O S
T O D O S  O S

M E S E S .

M É T O D O  





E  P O R Q U E  É  T Ã O

D I F Í C I L  A P R E N D E R ?  



nunca foi
falta de
competência 



C O M O  V O C Ê  V A I  

A P R E N D E R  A Q U I  

D I AD I A D I A

ONDE
VOCÊ
PODE

CHEGAR

COM QUEM
VOCÊ PRECISA

FALAR PARA
VENDER

E
 ONDE

ENCONTRAR
ESSAS

PESSOAS

 3 1  2

O
QUE/COMO

FALAR PARA
VENDER



but first
D E  O N D E  V O C Ê S
T I R A R A M  I S S O ?



prejuízo
R$ 30.000

PRIMEIRA ESCOLA
ONLINE DE
EMPREENDEDORISMO
MATERNO NO
BRASIL

EVENTOS 
PRESENCIAIS

EMPREENDEDORISMO
INTUITIVO

EMPREENDEDORISMO 
COM MÉTODO



Brasil 
+ 5 países

5 programas
+7 mil alunas

faturamento
anual de 
8 dígitos





D I A 1

ONDE VOCÊ 
PODE CHEGAR

vamos descobrir juntas



QUAL A VIDA QUE
VOCÊ QUER TER

e quanto ela 
custa?

enxergar o fim
desde o começo







FATURAMENTO

lucro

Q U A N T O  D I N H E I R O
E N T R A  N A  C O N T A  D O
S E U  N E G Ó C I O  T O D O

M Ê S

Q U A N T O  D I N H E I R O  S A I  
D A  C O N T A  D O  S E U  N E G Ó C I O  E

V A I  D I R E T O  P A R A  O  S E U
B O L S O  T O D O  M Ê S



QUAL É O SEU
PAGODE

 
 

 DESEJADO?

salário



VAMOS 
DESCOBRIR

AGORA E 
 
 
 

SE O SEU NEGÓCIO
CONSEGUE TE

LEVAR A 
ESSE PAGODE 

DESEJADO?

juntas



variáveis

E N T R A D A S

S A Í D A S

C O M B U S T Í V E L

P R O D U Ç Ã O



QUANTO O SEU
 
 
 
 
 

CUSTA 
PRA VOCÊ?

produto
serviço

infoproduto



custo fixo do
negócio

custo de produção
unitária

número de produtos ou
clientes que você consegue

atender



QUANTO O
SEU

 
 

PAGA POR
ELE?

cliente 



COM ESSAS 
DUAS VARIÁVEIS,

A CALCULADORA MÁGICA
JÁ VAI TE DIZER O LUCRO

QUE VOCÊ TEM A CADA
VENDA!



QUANTO DO
 SEU LUCRO 

(A CADA VENDA)

VOCÊ ESTÁ 
DISPOSTA A 
abrir mão 

para crescer? 



QUAL A SUA
CAPACIDADE
PRODUTIVA 

mensal
? 



AGORA ABRA O ARQUIVO DA
CALCULADORA E COLOQUE

OS NÚMEROS QUE VOCÊ
ESCREVEU DURANTE A AULA



SE VOCÊ PERDEU A EXPLICAÇÃO NA AULA, OU

SE VOCÊ QUER ENTENDER PROFUNDAMENTE

COMO SÃO FEITOS OS CALCULOS QUE ESTÃO

NA CALCULADORA MÁGICA,

 

NAS PRÓXIMAS PÁGINAS VAMOS EXPLICAR

TIM TIM POR TIM TIM 



AGORA VAMOS COMEÇAR A FAZER CONTAS! 

E pode pegar a calculadora porque ninguém é
obrigada a ser a rainha do Nilo da matemática de
cabeça! #semtempo

Lembre-se que você terá acesso à calculadora mágica do Método 
 para calcular seu planejamento, mas sugerimos que você acompanhe
o raciocínio agora com uma calcular para entender o porque de cada
número

LUCRO é como vamos chamar a margem de lucro
se você é uma baby empreendedora AMADORA. 

 

(DIMDIM - CUSTO) = LUCRO 
 



BABY EMPREENDEDORA
AMADORA? 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

AQUI nós separamos as baby empreendedoras
amadoras que viverão em 2021 com lucros

marginais das mulheres de sucesso ,
empreendedoras Master Blasters que querem

arrebentar em 2021.

sim.

Se você se contenta em ser uma baby empreendedora AMADORA, segura
um minutinho aí, enquanto a gente explica uma coisa MUUUUUITO

importante para quem quer ser  master empreendedora que vai
arrebentar a PHORRA toda. 



Se você quer ser a master empreendedora,
continua com a calculadora, e do LUCRO você vai
tirar quanto está disposta a investir em
divulgação. 

Marketing é o combustível do crescimento, e
quem trabalha só com orgânicos é a Bela Gil minhas
amigas, aqui a gente injeta dinheiro para crescer
sem medo de ser feliz. 

MASTER EMPREENDEDORA QUE VAI ARREBENTAR A
PHORRA TODA

AGORA A CONVERSA É COM VOCÊ

CRESCIMENTO
ORGÂNICO

CRESCIMENTO
ACELERADO



Vamos chamar o investimento em divulgação de
COMBUSTÍVEL.

(LUCRO - COMBUSTÍVEL) = LUCRO DAS FADAS SENSATAS 

LUCRO DAS FADAS SENSATAS  é como vamos
chamar o quanto A MASTER EMPREENDEDORA
realmente lucra a cada venda.



VOCÊ VAI PEGAR O PAGODE e dividir pelo LUCRO DAS FADAS SENSATAS.
 
 
 

que é como vamos chamar quantas unidades de produtos/serviços você
tem que vender por mês pra lucrar o seu objetivo.

(PAGODE/ LUCRO DAS FADAS SENSATAS) = SUA META A SER PERSEGUIDA

 
 
 
 

é como vamos chamar quantas unidades de
produtos/serviços você tem que vender por

mês pra lucrar o seu objetivo.

META A SER PERSEGUIDA
(com unhas e dentes)



EXEMPLO: 
 

Joana vende sapatos da sua marca própria.
 

 Joana quer um PAGODE mensal de R$ 10.000,00. 
 

Cada sapato tem um CUSTO de R$ 39,00. 
 

O DIMDIM que ela recebe do cliente por par de
sapato vendido é R$ 109,00. 

 
O LUCRO de cada venda é R$ 70,00. 

 
O COMBUSTÍVEL de vendas da Joana é R$ 15,00. 

 
O LUCRO DE FADA SENSATA da Joana é R$ 55,00



 
LUCRO DE FADA SENSATA 

R$ 55,00 
 

PAGODE 
R$ 10.000,00 

 

 META A SER PERSEGUIDA: 
181 pares de sapato!



 
COMBUSTÍVEL 

R$ 15
 

SEU INVESTIMENTO MENSAL EM MARKETING

 R$ 2.715,00 

 META A SER PERSEGUIDA: 
181 pares de sapato!



PARTIU
CALCULAR



atenção,
atenção,
atenção.



o que você pode
descobrir com a
calculadora
mágica:

Que você vai ter que
turbinar MUITO as

vendas até chegar no
seu pagode  

Que seu
preço está 

muito baixo 

Que sua capacidade
 produtiva não

aguenta 



ou muda, 
ou desencana,
ou se contenta.

A MÁ NOTÍCIA



A BOA NOTÍCIA

você está 
muito mais

perto do 
que você
sempre 
pensou.



D I A 2

no digital?

C O M O
C O N S T R U I R  S U A
E N G R E N A G E M  D E

V E N D A S  

AMANHÃ 
COM QUEM

VOCÊ PRECISA
FALAR PARA

VENDER
E
 ONDE

ENCONTRAR
ESSAS

PESSOAS



1 -

2-

3-

COMENTÁRIOS NO VÍDEO

SERVIÇO DE UTILIDADE PÚBLICA

LINK DO GAME EU VI AO VIVO


