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¢ Folha Vitdria
Isolamento social: que tal ganhar uma renda extra com
artesanato durante a quarentena? Veja as dicas!

... muitas pessoas estdo tendo que encontrar solugdes para ter uma renda
extra em meio ao isolamento social principalmente maes e pais que ...
17 de abr. de 2020

E! FPequenas Empresas e Grandes Negdcios

Bancaria faz pizzas com receita da familia e consegue
renda extra

Bancéria faz pizzas com receita da familia e consegue renda extra ... Vi
uma oportunidade de empreender fazendo algo que gosto. Cresci vendo
minha mée reunir mais de 40 amigos em casa para comer a pizza que ela

3 dias atras

Paraiba Online

Mulheres encontram solug&o para conciliar trabalho e ...

“Avontade de empreender surgiu da necessidade de uma segunda renda,
... de cuidar do meu filho e garantir uma renda extra”, explicou Camila ... de
mulheres que também 580 maes e enxergam no empreendedorismo ...

9 de mai. de 2020

§f Veja Sao Paulo
Ter de levar o filho pra reunido e outros desafios de maes

empreendedoras

Formada em psicologia, nunca imaginou que iria empreender, mas ... @
apos algumas tentativas de conseguir renda extra, Priscila fundou a ...
10 de mai. de 2020

P Portogente

17 Ideias para Mulheres Mamaes que desejam
Empreender

E perfeitamente normal que as maes de primeira viagem tenham dividas ..
esta & uma excelente oportunidade para ganhar uma renda extra.
1 més atras

empreendereenriquecer.com.br » 2019/01/24 » renda-e... ~

Renda Extra Para Mamaes | Empreender & Enriquecer
24 de jan. de 2019 — Confira agora algumas idéias de renda extra para trabalhar em casa: 1.
Marketing Digital: & o que eu fago no momento. Marketing digital, se ...
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METODO

LEVAR MAES
EMPREENDEDORAS
QUE ESTAO
PATINANDO NOS
NEGOCIOS, A
ALCANCAREM SEU

Ola meninas , hoje venho com muita FATURAMENTO DE

gratiddo dizer a vocés que com a ajuda 5D | GCITOS
do método GO MAE descobri que sair da

zona de conforto, estudar e aplica-lo é o TODOS OS
melhor que eu podia fazer para mim e MESES
para o meu negocio. Com minha )
persona em maos, mergulhel fundo no

conteudo e nas aulas propostas.

Estudei, @ com a coragem de ndo ser

perfeita , dei os primeiros passos.

Cheguei nos meus 5 digitos dentro da

capacidade de produgdo e atendimento

que tenho hoje. Muito feliz venho

agradecer a tudo que vocés fazem para

nos ajudar. Cada incentivo e cada puxdo

de orelha foram importantissimos nesse

processo. Que venham novas estruturas

e planejamentos para voarmos rumo aos

6 digitos ! Obrigada por tudo




PREMIO MULHERES INOVADORAS

CATEGORIAS EMPRESAS
CIENCIA E TECNOLOGIA Lidia Rogério — Telefénica Vivo
EMPREENDEDORISMO Ana Fontes — Aceleradora Herd

IMPACTO SOCIAL Lia Castro e Carmen Madrilis - Grupo M.A.E

RANKING RISING STARTS PREMIO WHOW! DE INOVAGAO . ~
PREMIO WHOW! DE INOVACAO - EMPRESAS VENCEDORAS

CATEGORIAS EMPRESAS
CATEGORIAS EMPRESAS

STARTUPS ECO PANPLAS

MOBILIDADE URBANA BIKE SAMPA ADQUIRENTES E MEIOS DE PAGAMENTO STONE PAGAMENTOS

AGRONE( I EMBRAPA
STARTUPS DISPUTECLICK CETICEERED

ALIMENTOS SEARA
STARTUPS PEGMED

BAN( BANCO BRADE:
SERVICOS FINANCEIROS LENDICO o8 0 Se0

BANCOS DIGITAIS BANCO SOFISA DIRETO
STARTUPS HABITAR CONSTRUCOES INTELIGENTES

BEBIDAS RED BULL
STARTUPS 1CX LABS

BENEFfCIOS TICKET
AGRONEGOCIO SEUGADO.COM

CARTOES MASTERCARD
STARTUPS BYND

CAUSAS SOCIAIS GRUPO M.A.E
'AUSAS SOCIAIS GRUPO M.A.E
CONSTRUTORAS E INCORPORADORAS VITACON

CONSULTORIAS ACCENTURE

CONTACT CENTER/BPO AeC




APRENDER?

0 QUEE CAC, LTV E ROI - [0 QUE
VOCE REALMENTE PRECISA SABER]...

642 visualizagdes * hd 11 meses

‘ Heitor Junior

CONHEGA O MEU CURSO COMPLETO DE MARKETING
DIGITAL: https://bit.ly/mmtanciadesconto Salve, tudo certo?

B satinas Como custo de aquisigdo de cliente

afeta escala | Nas Trincheiras
917 visualizagbes + hd 1 ano

AMETRICA DA N @ ropho avelar
B o0/ ABILIDADE 6 A —

quanto custa um clique, eu estou interessado mesmo € no

12:24

CAC e LTV (lifetime value): o que sdo

e como calcular
Erro . i A
2,3 mil visualizagbes + ha 1 ano

# 2 — — . . Marketing2Vendas

DAS E MPRESAS < : D, Para que uma empresa cresg¢a de forma saudavel e

sustentdvel & fundamental que os gestores conhegam e

NAO SABER CALCULAR CAC E LTV

Como reduzir o custo de aquisigéo de CAC - Custo de Aquisigao de Clientes |
clientes. Varejo e Transformagao Digital

2,6 mil visualizagdes + hd 4 anos C A[: B | CUSTU DE il 1,5 mil visualizagdes  ha 1 ano

@ ricerdo sordao A[]Ulsml-—\ﬂ DE &, edvardo Terra

. Aprenda mais sobre vendas no ourso do Jordéo. Canfere Tenho acompanhado de perto uma métrica essencial, mas
aqui:hitp:fowly/dnfiHj Ou.. assina a UNIVERSIDADE ... CLIENTES i muitas vezes negligenciada pelas empresas, o CAC. No vid




H@IEL:

Nosso ano tinha tudo para ser
parado... vendiamos nas escolas e
pra algum conhecido que precisava
de presente de Ultima horal!

Vendemos em todas as semanas!
Algumas nao atingimos a nossa
meta, mas no decorrer do ano
atingimos.... vendemos umas 10
vezes mais que se estivéssemos no
modelo antigo... obrigada meninas! E
bora trabalhar duro pra 2021. E olha
que tivemos dias muito tristes... mas
gue ficaram para tras. Mais uma vez!
Obrigada meninas!

ERA
SIMPLESMENTE
FALTA DE
OPORTUNIDADE
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COMO VOCE VA
APRENDER

DIA DA DIA

| | l

0
ONDE
VOCE COM QUEM QUE/COMO
PODE VOCE PRECISA FALAR PARA
CHEGAR FALAR PARA VENDER
VENDER
E
ONDE
ENCONTRAR
ESSAS

PESSOAS




DE ONDE VOCES
TIRARAM ISSO?

alguns nimeros da minha evolugéo, que néo
existiria se vocés duas ndo estivessem junto

comigo em 2020: comparando o valor médio
mensal (utilizei o periodo marco-dez/ 19 x
marcodez,/20)], eu aumentei em 55% meu

faturamento mensal ultrapassei os R$30.000,

aumentei em 12% a gide de vendas, tenho

mais de 400 vendas por més, e aumeniei em

48% o Ticket Médio.




PRIMEIRA ESCOLA

ONLINE DE
EMPREENDEDORISMO
MATERNO NO
BRASIL
EVENTOS St

PRESENCIAIS

D8t

EMPREENDEDORISMO
INTUITIVO

EMPREENDEDORISMO
COM METODO



faturamento
anual de
digitos

+7 mil alunas

S programas

+ S paises
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Morar no sitio, ha 9km da cidade de
interior, numa casa confortavel e
sustentavel, com cozinha enorme e
muito mato em volta. Plantar minhas
ervas e temperos, viajar 2x ao ano,
ter minha casa de bolos e poder
deixar e buscar minha filha na escola
todos os dias.

Ter liberdade pra morar onde quiser,
por quanto tempo quiser. E seguir
trabalhando com o que gosto, de
onde estiver.

Morar um tempo na praia, um tempo
no interior, outro nas montanhas.
Mas sempre em contato com
natureza no quintal de casa!

Acordar de manha ouvindo sons da
natureza, e fazer diariamente alguma
atividade fisica ao ar livre: andar de
bike, fazer uma trilha, correr, yoga,
alguma atividade aqudtica ou
esporte de inverno.

Ter acesso a alimentos saudaveis,
organicos, e plantar um pouquinho
também.

Estar presente diariamente na vida
da minha familia: fazer refeigoes
juntos, brincar, explorar o mundo e
celebrar a vida!

Morar abordo de um veleiro! Viver
com tranquilidade em meio a
natureza. Receber pessoas para
compartilhar experiéncias; encontrar
brasileiros pelo mundo; proporcionar
uma vida rica de experiéncia para
meus filhos, em diversos lugares do
globo.

Quero poder proporcionar a minha
mae uma atividade e uma renda que a
permita ter o gosto de viajar,
comprar coisas para ela e para os
netos e reformar a casa.

N&o vou mentir, tudo gue estou
fazendo hoje é por ela. Tenho meu
trabalho, um marido super parceiro e
ver a minha mée sem renda (ndo
consegue mais trabalhar como
cabeleireira por problemas de salde)
me doi muito.

Resolvi estudar (aprendo muito com
vocés e estou me planejando para ser
upper e depois black) porque sabia
gue ela ia querer fazer do jeito que
quase todo mundo faz - comprar
coisas, colocar numa sacola e sair
vendendo.

Entdo o meu lifestyle dos sonhos ndo
é sair da minha casa e morar em
outro lugar, € que o meu negoécio dé
certo e que ela trabalhe comigo.




FATURAMENTO

QUANTO DINHEIRO

ENTRA NA CONTA DO

SEU NEGOCIO TODO
MES

QUANTO DINHEIRO SAI
DA CONTA DO SEU NEGOCIO E
VAI DIRETO PARA O SEU
BOLSO TODO MES






VAMOS
DESCOBRIR
AGORA E

SE O SEU NEGOCIO

A
ESSE PAGODE
DESEJADO?



SAIDAS

ENTRADAS

PRODUCAO

COMBUSTIVEL



Olele



casles do




QUANTO O
SEU

PAGA POR
ELE?



COM ESSAS

A CALCULADORA MAGICA
JA VAITE DIZER O LUCRO
QUE VOCE TEM A CADA
VENDA!




QUANTO DO
SEU LUCRO

VOCE ESTA
DISPOSTA A




QUAL A SUA
CAPACIDADE
PRODUTIVA



AGORA ABRA O ARQUIVO DA
CALCULADORA E COLOQUE
0S NUMEROS QUE VOCE
ESCREVEU DURANTE A AULA

0BS: 05 VALORES USADOS NESSA PLANILHA SAO FICTICIOS A

CALCULADO RA MAG'CA - METO DO GO'MAE PARTIR DO MOMENTO QUE VOCE PREENCHER COM 05 SEUS

NUMERDS AS CONTAS SERAO ATUALIZADAS AUTOMATICAMENTE

PAGODE

DIMDIM

LUCRO BABY
EMPREENDEDORA

RS 15,00

COMBUSTIVEL

LUCRO REAL DA MASTER
EMPREENDEDORA

QUANTAS UNIDADES EU
TENHO QUE VENDER POR
MES

MES 1 MES 2 MES 3 MES 4 MES 5

PREVISTO REALIZADO PREVISTO REALIZADO PREVISTO REALIZADO PREVISTO REALIZADO PREVISTO REALIZADO
NUMERO DE VENDAS 181,8 181,8 181,8 181,8 181,8
CUSTOS OPERACIONAIS R$ 7.090,91 RS 7.090,91 RS 7.090,91 RS 7.090,91 RS 7.090,91
ENTRADAS R$ 19.818,18 R$ 19.818,18 R$ 19.818,18 RS 19.818,18 RS 19.818,18
COMBUSTIVEL RS 2.727,27 RS 2.727,27 RS 2.727,27 RS 2.727,27 RS 2.727,27

PAGODE R$ 10.000,00 R$% 10.000,00 R$% 10.000,00 R$% 10.000,00 R$ 10.000,00



SE VOCE PERDEU A EXPLICACAO NA AULA, OU
SE VOCE QUER ENTENDER PROFUNDAMENTE
COMO SAO FEITOS OS CALCULOS QUE ESTAO

NA CALCULADORA MAGICA,

NAS PROXIMAS PAGINAS VAMOS EXPLICAR

TIMTIM PORTIM TIM



AGORA VAMOS COMECAR A FAZER CONTAS!

E pode pegar a calculadora porgue ninguém é
obrigada a ser a rainha do Nilo da matematica de
cabeca!l #semtempo

Lembre-se que vocé tera acesso a calculadora magica do Método sG@iiAEs
para calcular seu planejamento, mas sugerimos que vocé acompanhe
0 raciocinio agora com uma calcular para entender o porque de cada
namero

(DIMDIM - CUSTO) = LUCRO

LUCRO é como vamos chamar a margem de lucro
se vocé é uma baby empreendedora AMADORA.




BABY EMPREENDEDORA
AMADORA?

sim.

AQUI nos separamos as baby empreendedoras
amadoras que viverdo em 2021 com lucros
marginais das mulheres de sucesso
empreendedoras Master Blasters que querem
arrepbentar em 2021.

Se vocé se contenta em ser uma baby empreendedora AMADORA, segura
um minutinho ai, enquanto a gente explica uma coisa MUUUUUITO

importante para quem quer ser master empreendedora que vai
arrebentar a PHORRA toda.




MASTER EMPREENDEDORA QUE VAI ARREBENTAR A

PHORRA TODA

AGORA A CONVERSA E COM VOCE

Se VvOCEé quer ser a master empreendedora,
continua com a calculadora, e do LUCRO voce vai
tirar quanto esta disposta a investir em
divulgacao.

Marketing € o combustivel do crescimento, e
quem trabalha s6é com organicos é a Bela Gil minhas
amigas, aqui a gente injeta dinheiro para crescer
sem medo de ser feliz.

CRESCIMENTO CRESCIMENTO
ORGANICO

ACELERADO




Vamos chamar o investimento em divulgacao de
COMBUSTIVEL.

(LUCRO - COMBUSTIVEL) = LUCRO DAS FADAS SENSATAS

LUCRO DAS FADAS SENSATAS ¢ como vamos
chamar o quanto A MASTER EMPREENDEDORA
realmente lucra a cada venda.




VOCE VAI PEGAR O PAGODE e dividir pelo LUCRO DAS FADAS SENSATAS.
(PAGODE/ LUCRO DAS FADAS SENSATAS) = SUA META A SER PERSEGUIDA

que é como vamos chamar quantas unidades de produtos/servicos vocé
tem que vender por més pra lucrar o seu objetivo.

META A SER PERSEGUIDA

(com unhas e dentes)

é como vamos chamar quantas unidades de
produtos/servigos vocé tem que vender por
més pra lucrar o seu objetivo.
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EXEMPLO:

Joana vende sapatos da sua marca propria.
Joana quer um PAGODE mensal de R$ 10.000,00.

Cada sapato tem um CUSTO de R$ 39,00.

O DIMDIM gue ela recebe do cliente por par de
sapato vendido é R$ 109,00.

O LUCRO de cada venda é R$ 70,00.

O COMBUSTIVEL de vendas da Joana é R$ 15,00.

O LUCRO DE FADA SENSATA da Joana e R$ 55,00




PAGODE
R$ 10.000,00

LUCRO DE FADA SENSATA
R$ 55,00

META A SER PERSEGUIDA:
181 pares de sapato!




COMBUSTIVEL

R$ 15

META A SER PERSEGUIDA:
181 pares de sapato!

' '
| ‘\
1 i

SEU INVESTIMENTO MENSAL EM MARKETING
R$ 2.715,00




CALCULAR



atencao,
atencao,
atencao.



o que Voce pode
descobrir coma
calculadora
magica:

Que voceé vai ter que
turbinar MUITO as
vendas até chegar no

Que sua capacidade
seu pagode

produtiva nao
aguenta

Que seu
preco esta

muito baixo




A MA NOTIcIA

ou muda,
ou desencana,
OuU se contenta.




A BOA NOTICIA

voce esta
muito mais
perto do
que vocé
sempre
pensou.




COM QUEM
VOCE PRECISA
FALAR PARA

VENDER
DIAR —— &

ONDE
ENCONTRAR
ESSAS
COMO PESSOAS

CONSTRUIR SUA
ENGRENAGEM DE
VENDAS




1.

COMENTARIOS NO VIDEO

9.

SERVICO DE UTILIDADE PUBLICA

3-

LINK DO GAME EU VI AO VIVO

T, annambni)




